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Giới thiệu sách Đừng Bán Sản Phẩm, Hãy Bán Giải Pháp – Solution Selling


                Đừng Bán Sản Phẩm, Hãy Bán Giải Pháp – Solution Selling 

Hầu hết doanh nghiệp và người bán hàng đều mở đầu bằng những đặc tính của sản phẩm hoặc dịch vụ mà họ cung cấp. Và người tiêu dùng đã, đang và sẽ tiếp tục bị “những đặc tính” này làm cho chán nản, bối rối rồi rơi vào trạng thái phản kháng.

Chúng ta có thể giải quyết vấn đề này theo cách có lợi cho mình. Nếu muốn tạo sự khác biệt cho bản thân, sản phẩm, dịch vụ và doanh nghiệp, bạn phải học cách trở nên khác biệt trong phương thức bán hàng. Mục đích chính của Solution Selling là giúp bạn có được sự khác biệt đó.

Cuốn sách dành cho những người muốn thay đổi, táo bạo, có tầm nhìn, cho các nhà điều hành và nhân viên bán hàng, những người hiểu rằng mối quan tâm của bản thân và của doanh nghiệp phải phù hợp với mối quan tâm của người mua – phải tạo ra người mua. Cuốn sách dành cho những ai muốn học hỏi phương thức Solution Selling và muốn bước chân vào những “sàn đấu” rộng lớn hơn của thương trường với vinh dự là người tạo ra quyền lực cho khách hàng.

Mời các bạn đón đọc : 

	Top Những Sách Về Marketing Bán Chạy Nhất NewShop

	Sách Quản Lý – Kinh Doanh Nên Đọc 1 Lần Trong Đời

Nhà sách Newshop hân hạnh giới thiệu đến bạn đọc!

Mua sách Đừng Bán Sản Phẩm, Hãy Bán Giải Pháp – Solution Selling ở đâu 

Theo sachvang.org cập nhật ngày 28/04/2023, sách Đừng Bán Sản Phẩm, Hãy Bán Giải Pháp – Solution Selling được bán với giá 135.150đ. Bạn có thể mua tại đây để ủng hộ tác giả.
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                Đừng bán sản phẩm, hãy bán giải pháp – hãy bán giải pháp 





Hầu hết các công ty và người bán đều bắt đầu với các tính năng của sản phẩm hoặc dịch vụ mà họ cung cấp.  Và người tiêu dùng đã, đang, tiếp tục chán nản với “bản chất” này để rồi rơi vào trạng thái phản kháng.

Chúng tôi có thể xử lý nó theo cách chúng tôi muốn.  Nếu bạn muốn tạo sự khác biệt cho bản thân, sản phẩm, dịch vụ và doanh nghiệp của mình, bạn phải học cách phân biệt cách bạn bán hàng.  Mục đích chính của việc bán giải pháp là giúp bạn tạo ra sự khác biệt đó.

Cuốn sách này dành cho những người tạo ra sự thay đổi, những người thích phiêu lưu, những người có tầm nhìn xa, những nhà lãnh đạo và những người bán hàng hiểu được sự cần thiết phải cân bằng giữa công việc cá nhân và công việc của riêng bạn.  Khách hàng – phải tạo ra khách hàng.  Cuốn sách này dành cho những ai muốn tìm hiểu các phương pháp bán giải pháp và bước vào “sân khấu” thị trường rộng lớn hơn với vinh dự là nhà sản xuất năng lượng tiêu dùng.





Mời các bạn đón đọc: 

	Sách Tiếp thị Bán chạy nhất của NewShop
	Quản lý – Cuốn sách Kinh doanh Bạn Phải Đọc Một lần Trong Đời


Livraria Newsshop rất vui được giới thiệu đến quý độc giả!
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